
Manuel de gestion-réflexion / Christian Latour

La carte de la valeur Le profil client

Adéquation

https://www.hrimag.com/Manuel-de-gestion-reflexion-du-parfait-restaurateur
https://www.hrimag.com/Les-createurs-de-benefices
https://www.hrimag.com/La-liste-des-produits-services-et-autres-createurs-de-valeur-que-vous-voulez
https://www.hrimag.com/Les-solutions-aux-problemes-des-clients
https://www.hrimag.com/La-proposition-de-valeur
https://www.hrimag.com/Les-benefices-recherches-par-les-clients
https://www.hrimag.com/Les-aspirations-des-individus
https://www.hrimag.com/Les-problemes-des-clients-14577
https://www.hrimag.com/La-Carte-de-la-valeur-les-caracteristiques-de-la-proposition-de-valeur
https://www.hrimag.com/Le-Profil-des-clients
https://www.hrimag.com/L-adequation-entre-ce-que-propose-une-entreprise-et-ce-que-veulent-les-clients
https://www.hrimag.com/Choisir-les-consommateurs-avec-qui-vous-voulez-faire-des-affaires

