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Si par exemple, en utilisant le numéro sans frais de l’hôtel, vous 
téléphonez au MGM Grand Hotel de Las Vegas, pour réserver une 
chambre pour 3 nuits et qu’après avoir terminé votre appel, vous 
constatez que, la personne très sympathique avec qui vous avez été 
en communication, vous a vendu tout naturellement 2 billets pour 
assister à un super spectacle, une réservation pour un 
extraordinaire massage au spa de l’hôtel ainsi qu’une réservation 
pour une soirée inoubliable pour 2 personnes au restaurant du 
chef Joël Robuchon, le chef le plus étoilé au monde… alors vous 
pourrez vous dire, sans aucun doute possible, que vous venez de 
faire des affaires avec une entreprise qui utilise comme vecteur 
de communication marketing intégrée la vente directe.

Un exemple pour nous aider à bien comprendre 
c’est quoi la vente directe
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